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Ihre Aufgaben: 

Das Aufgabenfeld wird durch klassische Beratertätigkeiten definiert. 

Hierzu zählen im Vorfeld die Unterstützung des Vertriebes, insbesondere 

in den Phasen der Kundenpräsentationen und der Angebotserstellung.  

Das zu beratende Klientel setzt sich hierbei aus Speditionen, 

Logistikdienstleistern sowie Verladern zusammen. Dort gilt es Prozesse 

und Anforderungen zu analysieren, sowie Optimierungsansätze und 

Konzepte zu erarbeiten.  

In der Implementierungsphase ist der Consultant ständiger 

Ansprechpartner des Kunden und begleitet diesen während der 

gesamten Prozessdauer.  

Mitarbeiterschulungen sowie die telefonische Kundenbetreuung zählen 

ebenfalls zu den wesentlichen Kernaufgaben. 

Die BNS GmbH versteht sich als Technologieunternehmen, 

konzipiert und entwickelt seit 1994 erfolgreich innovative, 

maßgeschneiderte und komplexe Softwarelösungen für 

international ausgerichtete Logistik-, Transport-, und 

Industrieunternehmen. Im Lösungsportfolio der BNS GmbH 

finden neben Transport Management- und 

Archivierungslösungen auch Business Intelligence- und 

Customer Relationship Management Systeme ihren Platz. 

Die BNS GmbH ist neben IBM und ORACLE auch Microsoft  

Gold Zertifizierter Partner. 

Deshalb suchen wir Sie für unseren Standort Düsseldorf 

und im Homeoffice als Verstärkung des bestehenden 

Consultingteams. 

 

 

 

Consultant für das Vertriebsgebiet Nord/West 

Ihr Profil: 

Mit einer Qualifikation als Speditionskaufmann und mehrjähriger 

Erfahrung in einem Speditions- oder Logistikbetrieb bringen Sie die 

besten Voraussetzungen für diese Position mit.  

Darüber hinaus sollten Sie sich intensiv mit professionellen Transport-

Management-Systemen (Speditionssoftware) befasst haben.  

MS-Office-Kenntnisse sowie sehr gutes Deutsch und Englisch in Wort 

und Schrift sind weitere Voraussetzungen. 

Als willensstarke Persönlichkeit mit Unternehmergeist und analytischem 

Sachverstand nehmen sie die Dinge in die Hand und erreichen 

konsequent die gesetzten Ziele. Kommunikations-, Präsentations- und 

Überzeugungsstärke zeichnen Sie ebenso aus wie der Wille, die 

Unternehmensentwicklung in Ihrem Bereich maßgeblich voranzutreiben. 

Wie bewerben: 

Per Email (bevorzugt) an:  personal@bns-software.com 

Telefonische Infos unter:  +49211 73066- 0 

Info Online:   www.bns-software.com 

Anschrift:  BNS GmbH 

  Willstätterstrasse 10 

  40549 Düsseldorf 

Gewünschter Inhalt der Bewerbung: 

Aussagekräftiges Anschreiben und Motivation für den Job 
 
Lebenslauf 
 
Notenübersicht / Zeugnis 
 
Arbeitszeugnisse 
 
Referenzen 

 
Gehaltsvorstellung 
 
Optional: Empfehlungsschreiben 

mailto:personal@bns-software.com
http://www.bns-software.com/

